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Durante el período de enero a
noviembre del año 2002 el valor
nominal de las exportaciones de
la Región de Murcia ascendió a
3.480 millones de euros, y el de las
importaciones a 4.237 millones.
En ese tramo, comparado con el
ejercicio precedente, el valor se
incrementó en un 8% para expor-
taciones de bienes o mercancías,
y el aumento de las importacio-
nes se quedó en el 4%, aunque el
valor total absoluto de las segun-
das supera al primero. Esos son
lso datos ofrecidos por Hernán-
dez Legaz, en una entrevista con-
cedida antes de iniciarse el con-
flicto en Irak.

– ¿Cuál es el principal cliente?
– Se viene exportando por tra-

dición al resto de la Unión Euro-
pea. Es, sin duda, nuestro primer
cliente con el 68% del valor de los
bienes que exportamos. El prin-
cipal destino por países es el Rei-
no Unido; en segundo lugar y
seguido muy de cerca, Alemania;
y en tercer lugar Francia.

Por grandes grupos de produc-
tos de los capítulos arancelarios,
los primeros son las hortalizas,
en segundo lugar los frutos, inclui-
dos cítricos, tercero la conserva
vegetal y en cuarto lugar las mate-
rias plásticas, que al instaurarse
en la Región la multinacional
General Electric ha ayudado a que
se sitúe en la posición en la que
está ahora mismo.

– ¿Seguimos siendo la huerta de
Europa?

–La fruta y hortaliza se ha
incrementado en enero-noviem-
bre de 2002 frente al mismo perí-
odo del 2001 casi un 9%. Los fru-
tos que tenían problemas estos
años pasados ahora están situa-
dos en el 7% de aumento, inclui-
dos los cítricos, y la conserva vege-
tal que también estaba presen-
tando problemas.

– ¿Hay clasicismo?
– Relativamente. Murcia siem-

pre daba un saldo positivo, el valor
de las exportaciones superaba a
las de las importaciones, pero des-
de que entró en funcionamiento
el oleoducto a Puertollano el
aumento de la importación de cru-
do por Escombreras ha aumenta-
do también sustancialmente.
Como la participación en las
importaciones del crudo es muy
alta, desequilibra el saldo regio-
nal y está dando más importacio-
nes que exportaciones, y es un
producto que además no va des-
tinado a la Región de Murcia.

– ¿Estamos peor que otras veces?
– Ha habido épocas en las cua-

les las tasas de crecimiento de las
exportaciones han sido superio-
res a las actuales. Pero, claro, eso
se corresponde con la evolución
general de las exportaciones espa-
ñolas e incluso europeas. La tasa
de crecimiento de las exportacio-
nes españolas era muy superior
a la de ahora, que es del 1% y Mur-
cia tiene casi un 9%; y si eso ocu-
rre es por algo, si le pasa al con-
junto español también se nota en
Murcia y en todas las regiones.

– ¿En qué situación se encuen-
tra la Región de Murcia dentro de

un crecimiento económico muy
moderado?

– Lo que más significa a la
exportación murciana en relación
al conjunto español o por otras
comunidades autónomas, es que
es la Comunidad Autónoma en
que la participación de los pro-
ductos alimenticios es mayor, es
decir una participación de un
60%. Sigue teniendo un gran peso
en la economía murciana.

– ¿Es necesaria el agua que se
pide para mantener esa hegemo-
nía?

– El agua es fundamental para
Murcia y la que se pide para la
evolución de la agricultura en la
Región de Murcia por supuesto
que sí. Murcia es una región que
está  ligada al tema del agua por-
que su situación y su vocación así
lo demuestran.

– ¿Qué ocurre con los países ter-
ceros que dicen los empresarios no
compiten en igualdad?

– Los chinos están desarro-
llando una política de exportación
de acuerdo con su política inter-
na hasta ahora de agrícola y de
envío al exterior, que nos ha afec-
tado. Hasta tal punto que si com-
paramos la exportación del valor
total a todos los destinos de la
mandarina en almíbar del año
1997 al 2002 nos habremos queda-
do en un 40%. Es una caída impor-
tante.

Aquí hay ahora un factor muy
importante que es la incorpora-
ción de la República China a la
Organización Mundial del Comer-
cio, entonces a través de la voz de
la Unión Europea nosotros tene-
mos que plantear lo que podamos
entender que son nuestros dere-
chos si es que se detectan y
demuestran las irregularidades
que usted apunta.

– ¿Es cierto que a los productos
externos no se les pide el mismo
requisito que a los de la Región?

– A mí no se me ha presentado
por el momento ningún caso con-
creto al respecto.

– ¿Qué siente cuando se entera
que en frontera han tirado uno de
nuestros camiones?

– Es muy desagradable y  como
ciudadano me encorajina, pero es
un tema viejo con actitudes obso-
letas. Es injusta pero los españo-
les ya conocemos la trámites para
pedir las indemnizaciones corres-
pondientes.

– ¿Son ventas seguras las que
se realizan en el exterior?

– Depende del tipo de contrato
que se haga. Si los contratos están
hechos con carta de crédito, y tie-
nen esas posibilidades entonces
la seguridad es bastante alta. Con
países de Este aconsejo que se ase-
guren al máximo.

«El agua que se pide para la
agricultura es necesaria»

ANTONIO HERNÁNDEZ LEGAZ DIRECTOR GENERAL DE COMERCIO
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«Aconsejo que al trabajar con los
países del Este se asegure al máximo»
«Me encorajina cuando veo que tiran

un camión español en la frontera,
pero ya sabemos cuáles son los

trámites para las indemnizaciones»

En cuanto a productos, los gran-
des cambios que ha habido se
centran en la innovación de la
incorporación de las materias
plásticas, los productos farma-
céuticos que antes no tenían la
importancia que ahora tienen, y
en lo que respecta a las hortali-
zas, lechugas, tomates, coliflor,
bróculi, etc… el valor de las hor-
talizas sigue teniendo tasas posi-
tivas de crecimiento.

En el capítulo arancelario de
los cítricos, el limón el segundo
producto más importante de la
Región de Murcia en exportación
después de la lechuga, que se ha
recuperado.

El conjunto de los otros cítri-
cos, naranjas y mandarinas, que
en valor absoluto valen menos,
por decirlo de alguna manera,
ahora están teniendo también
tasas de crecimiento altas… muy
altas. La fruta del hueso es muy
impar, todos sabemos que las
inclemencias del tiempo afectan
a este tipo de fruta por lo que nos
podemos encontrar con años muy
buenos, buenos, y malos como ha
sido este año 2002 que analiza-
mos.

En lo que respecta a la con-
serva vegetal, en la conserva
vegetal hay una oveja negra que
es la conserva de mandarina en

almíbar. Es una exportación clá-
sica de la Región de Murcia que
está cayendo y está teniendo
serios problemas, y por lo gene-
ral se comporta mejor la conser-
va de hortaliza que la de fruta.

En cuanto a la exportación de
alimentos, tenemos el pescado
que Murcia siempre ha tenido
una muy buena evolución y ha
sido una buena exportadora de
atún a Japón y ahora mismo esta
tasa de evolución está moderada.

En maquinaría, tanto eléctri-
ca como mecánica, en general
hay una tendencia a crecer. El
mueble sigue teniendo una evo-
lución bastante sostenida.

Pocos cambios sobre qué exportamos
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Nuestro objetivo: Ofrecerle el mejor servicio y una óptima calidad,
poniendo a disposición un equipo de profesionales altamente
cualificados.

Vereda de Solís - PUENTE TOCINOS - 30006 MURCIA
Teléfono 968 30 01 59 - Fax: 968 30 01 03 • e-mail: tessai@tessai.es

Realización de instalaciones eléctricas de media y baja tensión,
automatización de sistemas industriales y oficina técnica, con más

de 25 años de experiencia en el sector.

● Instalaciones eléctricas en zonas clasificadas con riesgo
de incendio o explosión.

● Implantación de sistemas de control distribuido (Delta V
y otros).

● Desarrollo de la documentación para cumplimiento de
normativas FDA y GMP.


