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CENTRO COMERCIAL EL TIRO
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El responsable del nuevo centro comercial, en la puerta de El Corte Inglés. / EDU BOTELLA / ENFOQUE

«Con Hipercor se completa nuestra
oferta comercial en la Region»

«Muchos clientes, conocedores de la magnifica relacién calidad-precio de nuestra oferta,
nos lo estaban solicitando»

N. E.
JUMILLA

Rafael Alvarez-Ossorio, director de
El Corte Inglés e Hipercor del Cen-
tro Comercial El Tiro, estd conten-
to del funcionamiento de la empre-
sa durante el primer mes de aper-
tura y no puede disimular su opti-
mismo, pese a los tiempos que co-
rren. «Creo -dice- que hemos he-
cho bien en abrir ahora porque la
acogida del puablico ha sido muy
buena. Las cerca de 400.000 per-
sonas que nos han visitado duran-
te los primeros 20 dias no dejan lu-
gar a dudas acerca de esa buena aco-
gida».

Piensa Alvarez-Ossorio, un hom-
bre joven, a punto de cumplir 33
afios, con mucha ilusién y ganas de
continuar la trayectoria de éxito que
ha llevado a El Corte Inglés a ser la

primera empresa de distribucién de
Espana, el primer operador euro-
peo de grandes almacenes y el se-
gundo a nivel mundial, que la aper-
tura de los centros de la empresa en
El Tiro «aproxima nuestra empre-
sa a los clientes o posibles clientes
que residen en municipios como
Molina de Segura, Alguazas, Las
Torres de Cotillas, Alcantarilla, todo
los del Valle de Ricote o los barrios
del norte de la ciudad de Murcia,
en la linea de servicio y atencién al
cliente que caracteriza a El Corte
Inglés».

Y anade. «Los murcianos cono-
cen perfectamente El Corte Inglés.
No en vano Murcia fue la sexta ciu-
dad de Espafa en la que abrié un
gran almacén, tras Madrid, Barce-
lona, Sevilla, Bilbao y Valencia. Pero
atin no estdbamos presentes con Hi-
percor, y eran muchos los murcia-

nos que lo habfan pedido ya desde
hace tiempo, conocedores de su am-
plia oferta de producto y de la mag-
nifica relacién calidad-precio de esa
oferta. Ya estamos aqui y son nu-
merosas las personas que nos estdn
felicitando por ello».

Invitacién navidena

Rafael Alvarez-Ossorio invita a to-
dos los murcianos a visitar El Cor-
te Inglés e Hipercor de El Tiro y a
ver las grandes exposiciones que
actualmente tienen instaladas en
la galeria del centro comercial:
Transformers, La tierra del hielo,
Barbie y la historia de la moda, o
los 25 afios de Cortylandia. Ade-
mds, todos los dfas de Navidad,
por la mafiana y por la tarde, rea-
lizan talleres, juegos, magia, cuen-
tacuentos y teatro de marionetas
que hacen las delicias de los mds

pequefos.

Rafael Alvarez-Ossorio nacié en
Cartagena en 1976. Estudié en el
colegio de Los Franciscanos y lue-
go se hizo ingeniero en Organiza-
cién Industrial en la Universidad
Politécnica de su ciudad natal, com-
pletando su formacién con un
MBA en la Escuela de Negocios de
Murcia.

Tras realizar pricticas en Hero
Espafa, pasar un tiempo en Ingla-
terra perfeccionando el idioma y
trabajar becado en el Centro Tec-
noldgico del Metal, en Murcia, pasé
a un centro comercial de Madrid y
en el 2005 lo nombraron director
del centro comercial Puerta de Ali-
cante, hasta que lo contraté El Cor-
te Inglés en octubre del 2008. Estd
casado con una murciana, Marta
Guillamén Carrasco, con quien tie-
ne un hijo.

MUCHOS ANOS

«Murcia fue la sexta
ciudad de Espana
en la que se abrié
un gran almacén

de El Corte Inglés»

UNA GARANTIA

«Los murcianos
conocen muy bien El
Corte Inglés, pero atin
no estidbamos presentes
con Hipercor»

SATISFECHO

«La acogida del
publico ha sido
muy buena en los
primeros 20 dfas
del centro»
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