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Asus U3

Procesador:
Intel Core Duo 900Mhz
Memoria: Hasta 2,5 Gb. DDR2
Disco duro: Hasta 160 Gb.
Pantalla: 13,3 pulgadas
Peso: 1,7 kg.
Este portátil de gama alta
combina elevadas prestacio-
nes con complementos como
webcam integrada y conecti-
vidad 3G, GPS y las habitua-
les Bluetooth y WiFi. Todo en
una ligera carcasa de alumi-
nio y magnesio.

Precio: 2.000 €

MacBook

Procesador: Intel Core Duo 2Mhz
Memoria: 1 Gb
Disco duro: 80 Gb
Pantalla: 13 pulgadas
Peso: 2,3 kg.
Con webcam integrada,
el portátil de gama más
baja de Apple supera a
muchos de gama media
de otras marcas. No es
especialmente ligero
pero el diseño y la fia-
bilidad de la marca lo
merecen

Precio: 1.000 €

Sedentarios
PORTÁTILES. Los ordenadores

de nueva generación, cada vez más 

grandes y pesados, han perdido su 

principal ventaja: la movilidad. Sin 

embargo, son líderes en ventas

7,4%.
A falta de datos definitivos de ventas para

este año que termina, todo indica que los
portátiles superarán a los sobremesa por
un amplio margen. Mientras las ventas de
equipos con CPU están prácticamente estan-
cadas, los ordenadores portátiles acumu-
lan crecimientos de ventas cercanos al 50%
mensual. En Estados Unidos, las ventas de
ordenadores de sobremesa están en franco
retroceso. En lo que ava de año se ha ven-
dido un 7% menos de estos aparatos.

Los portátiles llevan tres años ajustando
sus precios a la baja y la tendencia aún no
se ha detenido. Aquellos que decidan com-
prar un ordenador portátil en los próximos
meses están de enhorabuena. Los precios
nunca habían estado tan bajos. Sólo en los
dos últimos meses, el precio medio de estos
dispositivos ha bajado algo más de 80 euros.
En julio, el precio medio era de 935 euros.
En agosto ya había bajado a 851 y, por estas
fechas, no es raro encontrar un portátil de
gama baja por poco más de 500 euros.

Frenesí comercial
La velocidad a la que se comercializan nue-
vos procesadores y componentes que supe-
ran en potencia a los anteriores está detrás
de este frenesí. Las prestaciones de un por-
tátil quedan superadas por un nuevo mode-
lo en pocos meses, lo que obliga a los fabri-
cantes a establecer políticas de precio muy
agresivas para vender los modelos en stock
antes de que lleguen los nuevos. A princi-
pios de año, un modelo de gama alta podía
costar en torno a los 2.000 euros. Ahora ape-
nas rozan los 1.500. Los portátiles de gama
media pueden adquirirse por 900 frente a
los 1.200 que costaban en 2006. Los de gama
baja, por último, rondan los 600 euros e
incluso hay marcas que ya ofrecen ordena-
dores para llevar muy básicos por algo más
de 400 euros.

Otro de los factores que han impulsado
la venta de portátiles es la generalización
de las conexiones inalámbricas. Todos los
equipos para llevar vienen equipados con
un sistema de conexión a redes WiFi. En las
grandes ciudades cada vez hay más locales
que ofrecen Wi-Fi como cibercafés, bares,
restaurantes, aeropuertos salas de congre-
sos. Los bloques de viviendas también están

Toshiba Qosmio G30-155 T7600

Procesador: Core 2 Duo T7600 2.16 GHz
Memoria: 2 Gb
Disco duro: 2x200 Gb
Pantalla: 17 pulgadas
Peso: 4,6 kg

La gama Qosmio ofrece pesos pesa-
dos como este modelo. Excede en

peso y tamaño a muchos otros
competidores pero cuenta con

un excelente sistema de alta-
voces y todo tipo de extras

como lector de tarjetas o
una gráfica NVIDIA GeFor-

ce Go 7600 de 256 MB.
Pensado para jugones.

Precio: 2.300 €

CARLOS ZAHUMENSZKY

Es un hecho. Ya se venden más ordenado-
res portátiles que grandes equipos de sobre-
mesa. Atrás quedaron los tiempos en los
que los portátiles eran un lujo reservado a
ejecutivos itinerantes con mucho dinero en
el bolsillo. Los ordenadores en formato libro
han ido colándose en los hogares gracias al
progresivo descenso de precios y al aumen-
to de prestaciones hasta equipararse a los
sobremesa de gama media. La tendencia ya
apuntaba maneras en 2006, año en el que
los portátiles vendieron más, en términos
absolutos, que sus colegas domésticos. En
número de unidades, el año pasado se ven-
dieron 2,1 millones de portátiles en Espa-
ña, lo que ha supuesto un crecimiento de
las ventas del 29% frente al año anterior.
Los de sobremesa sólo quedaron en primer
lugar por un pelo. Vendieron 2,2 millones
de unidades y su mercado sólo creció el
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