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La fortaleza del comercio exterior
anula los efectos negativos de la guerra

Empresarios y Administraciéon prevén que las exportaciones sigan creciendo este afio por
encima del 6% a pesar de la incertidumbre internacional provocada por el conflicto en Irak

J. M. A. MURCIA

;Guerra?, ;qué guerra? El comer-
cio exterior de la Region de Mur-
cia no parece haberse enterado de
la incertidumbre internacional
que ha ocasionado la guerra en
Irak. El Auditorio y Palacio de
Congresos de Murcia acogi6 ayer
el IV Foro de Internacionalizacion
y el X Encuentro de Promotores
de Negocios entre un clima de
optimismo.

El consejero de Ciencia, Tecno-
logia, Industria y Comercio, Patri-
cio Valverde, destaco en la aper-
tura del foro el crecimiento de las
exportaciones murcianas el pasa-
do un 6,2%, frente al 0,8% nacio-
nal, y se mostro convencido de que
este ano, a pesar del conflicto béli-
co, las ventas en el exterior volve-
ran a crecer por encima del 6%.

«Los mercados financieros se
han estabilizado —explica Valver-
de-, el precio del petroleo no se ha
disparado y la economia regional
esta creciendo por encima de la
espanola y de la media europea,
de modo que hay razones para ser
optimistas».

Crecen las hortalizas

Los empresarios se muestran si
cabe mas contentos. El director
general de Proexport, Fernando
Gomez, sefiala que las exporta-
ciones de hortalizas se han dispa-
rado en las tltimas semanas en
Europa a causa del buen tiempo.
Al sector hortofruticola «apenas
le ha afectado la guerra, porque se
trata de productos de consumo
basico y nuestro principal mer-
cado esta en Europa».

El presidente de la Camara de
Comercio de Murcia, Pedro Gar-
cia-Balibrea, ratifica y amplifica
la opinién general: «No hay incer-
tidumbre y los empresarios se
muestran muy optimistas, porque
en los tltimos anos se han con-
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El Instituto de Fomento organizé
una mision comercial a Iran el
pasado mes de febrero, cuando ya
resonaban a lo lejos los tambores
de guerra. Esta iniciativa, en la
que participaron trece empresa-
rios de la Region, es 1a mejor prue-
ba de que el conflicto bélico en Irak
apenas ha causado perjuicios al
comercio exterior regional.

La mision comercial en Iran
concluy6 con éxito y hoy en dia
varias empresas de tecnologia de
riego, materiales para decoracion
y biotecnologia venden sus pro-
ductos en este pais, antiguo bas-
tion del integrismo islamico y veci-
no del territorio donde se libra la
batalla contra el régimen de
Sadam Husein.

Fuentes de la division de comer-
cio exterior del Instituto de Fomen-
to citan ademas otra mision comer-
cial realizada recientemente en
Dubali, que también «funcioné per-
fectamente». De hecho, la apertu-
ra de las empresas de Murcia hacia
los mercados de Oriente Medio es

Empresas exportadores: Unas mil
|o hacen de manera habitual y 600
de forma esporadica.

Valor de las exportaciones en
2002: 3.794 millones de euros
(+6,16%).

Clasificacion: Murcia fue la terce-
ra comunidad, tras Baleares y Astu-
rias, en la que mas crecieron las
exportaciones el pasado afio.

p Principales clientes: Reino Unido
(16,60% del total); Alemania
(15,65%) y Francia (12,65%).

p Principales productos: La pro-
duccién industrial, incluida la ali-
mentaria, representa el 60% del
total, y las legumbres y hortalizas,
el 20%.

p Nuevos mercados: Magreb, Orien-
te Medio (Irdn y Arabia Saudi) y
Extremo Oriente (Jap6n, Taiwany
China).

p» Nuevos productos: Los productos
farmacéuticos y la quimica fina ocu-
pan ya los primeros puestos de las
exportaciones.

quistado nuevos mercados y las
ventas se han ampliado a nuevos
productos». Esta es una de las
razones de la fortaleza del comer-
cio exterior regional: que ha pasa-
do de depender en gran parte de
las exportaciones de hortofruti-
colas y de conservas a ofertar una
gran gama de productos, como los
farmacéuticos, quimicos, plasti-
cos y bienes de equipo.
Alrededor de unos 700 empre-
sarios estaba previsto que parti-
ciparan en el foro y el encuentro
con los 18 promotores de negocios
que el Instituto de Fomento posee
repartidos por todo el mundo. La
Verdad también participo, con un
stand de Radio Intereconomia.
El encuentro incluye un ciclo
de conferencias, talleres de tra-
bajo y entrevistas con promotores
de negocios, en los cuales se ana-

ACOGIDA. Numerosas personas asisten a la apertura del foro. / J.c.

lizaron las posibilidades de expor-
tacion que existen con la amplia-
cion de la Union Europea, el uso
de internet como herramienta
para las ventas exteriores y las
estrategias mas adecuadas en
comercio exterior.

Riego por goteo para Iran
y golosinas para Polonia
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APUESTA. ‘La Verdad' estuvo presente con Radio Intereconomia.
En la foto, el consejero es entrevistado en el stand./J. CARRION/AGM

uno de los frutos de la diversifica-
cion de destinos y productos aco-
metido por las empresas murcia-
nas en los altimos anos y que expli-
ca el buen comportamiento de la

balanza comercial de la Regién en
la actual fase de desaceleracion
econdmica.

Pero si bueno es el presente,
mejor se presenta el futuro. La

El consejero recordé que el Plan
de Promocion Exterior ha pro-
gramado para este ano 190 activi-
dades en 54 paises, al tiempo que
se ampliaran las oficinas de nego-
cio con la apertura de dos nuevas
en Nueva York y Moscu.

prevista integracion en la Union
Europea de diez paises del Este
continental es una nueva opor-
tunidad para los exportadores
murcianos.

Los productos en fresco, sobre
todo los citricos y las hortalizas,
el mueble, el marmol, las golosi-
nas y las flores son articulos con
muchas posibilidades de tener
una buena acogida en estos pai-
ses para cuando se integren en la
UE y eliminen los aranceles.

Pero, segin fuentes del Institu-
to de Fomento (Info), la ampliacion
de la UE hacia el Este sera inclu-
so mas interesante para los expor-
tadores murcianos como platafor-
ma para introducirse en el impor-
tante mercado ruso. Gran parte de
las exportaciones europeas a Rusia
se realizan actualmente a través
de Polonia y Chequia.

La diversificacion de las expor-
taciones ha logrado también abrir
puertas en el Extremo Oriente, don-
de el Info ha organizado una nue-
va mision comercial a Filipinas y
Tailandia con la participacion de
una decena de empresarios.
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iez anos atras, y por estas
Dfechas, la arquitectura

politica e institucional
de la Region se tambaleaba con
el escandalo que acab6 con la
presidencia del socialista Car-
los Collado, quien desde enton-
ces ejerce la docencia en el ins-
tituto Alfonso X de Murcia. Nun-
ca hasta entonces un partido,
como el PSOE, se emple6 tan a
fondo para echar del poder a uno
de los suyos, simplemente por-
que intento gobernar por su
cuenta, sin las consignas que
impartia el aparato.

Para ello se aprovecho6 una
situacion de creciente desgo-
bierno (que la habia), y sobre
todo, los companeros socialistas
alimentaron y propalaron la sos-
pecha de que Collado y otros
habian puesto el cazo en la com-
pra de los terrenos de Casa Gran-
de para la multinacional Gene-
ral Electric, sirviéndose de un
informe del Tribunal de Cuen-
tas del Reino, que detect6 un
rosario de graves irregularida-
des en la operacion de Casa
Grande y en otros asuntos tur-
bios que dejaron el rigor de la
contabilidad regional a la altu-
ra de primero de carrera. Algu-
nos consejeros tuvieron que tra-
garse ruedas de molino avalan-
do informes infumables sobre
aquel costoso affaire.

Ahora, el ex presidente sigue,
diez anos después, lamiéndose
las heridas y catalogando sus
amistades entre quienes le han
pedido perdén y quienes no
admiten errores del pasado,
seglin la entrevista publicada
el pasado domingo por La Ver-
dad. Y sobre este juego de desa-
gravios recompone una lista de
malos y buenos (a algunos los
postula como salvadores del
PSOE) que a mas de uno de los
que presenciamos aquella vora-
gine nos produce sonrojo.

Aquello no es que fuera un
contubernio, o una conspira-
cion, o el destilado del maquia-
velismo mas refinado... Fue una
caza sin cuartel en la que par-
ticiparon todos en calidad de
actores, complices, jaleadores o
filtradores de documentos. Por
eso, lo mejor que puede hacer
el ex presidente seria repasar
las hemerotecas antes, por ejem-
plo, de administrar su confian-
za, o de repartir aprobados alto,
porque fueron también diri-
gentes del PP quienes llamaron
corrupto a Collado y a su
Gobierno y hasta le presenta-
ron una mocion de censura.

La historia es un arma de
doble filo cuando se trata de
pasar factura. Y al PSRM-PSOE
ya le han pasado cinco facturas
electorales desde 1993, dos de
ellas autonémicas. Los socia-
listas murcianos se han oxige-
nado en la medida en que han
podido reclutar nuevos valores.
Antes estaba el PSRM-PSOE con
su ombligo. Familias politicas
que traficaban con favores y
cutres conspiradores de mesa
de camilla. En aquel juego par-
ticipaban todos, incluido Carlos
Collado y los suyos.




