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RETOS DE 2001 PARA LA REGION DE MURCIA

La industria busca
nuevo asentamiento
en Alhama

Rafael Abad apuesta porque la empresa
murciana encuentre su lugar en Alhama

PREGUNTA. Desde Industrialha-
ma, ;como se contempla este afio
2001 y, en general, a corto y
medio plazo?

RESPUESTA. En Industrialhama,
que es una promotora en la urba-
nizacién del terreno y venta de
las parcelas, la verdad es que
vemos se presenta un ano con
muy buenas perspectivas. El pasa-
do ejercicio se incrementé consi-
derablemente la cantidad de
metros vendidos a los empresarios
y se espera para el afio 2001 una
evolucién similar en cuanto a
incremento de beneficios y metros
cuadrados vendidos. De hecho,
ya hay compromisos con ciertas
empresas para que se instalen en
este poligono y en cuanto a los
rendimientos econémicos de esta
sociedad se plantea con buenas
perspectivas.

P. ;De qué
cifras esta
hablando?

R. En el afio
2000 se hizo ya
una gran venta
para una empre-
sa farmacéutica
de la que ya ten-
dremos noticias
porque se habla
de una inversion
entre 6.000 y
8.000 millones de pesetas. Esta
haciendo ya la estructura de lo
que van a ser oficinas y laborato-
rios para luego, en una segunda
fase, acometer lo que es la infra-
estructura industrial, a la cual le
hemos vendido 60.000 metros
cuadrados este afio. Por todo ello,
se han dado unas ventas durante
el ano 2000 entorno a los 85.000
metros cuadrados de parcelas, lo
que significa que ha sido un afo
muy bueno teniendo en cuenta
que el ailo que mas se ha vendido
fueron unos 25.000 6 30.000
metros cuadrados. Para este afio,
ya tenemos una serie de opcio-
nes de ventas y de compras fir-
madas por lo que creemos que si
no llegamos a estas cifra de ven-
ta nos va a faltar muy poco.

85.000 METROS

En el ejercicio del afio 2000,
el poligono industrial vendi6
85.000 metros cuadrados en
parcelas, el triple que el
mejor de los resultados
anteriores. Para 2001 se
espera una cifra similar.

Ahora mismo estamos inician-
do las obras para terminar lo que
es el sector C, que consta de
630.000 metros cuadrados total-
mente urbanizados y, a la vez,
estamos planteando dos nuevos
planes parciales de aproximada-
mente otras 60 hectareas cada
uno de ellos con ofertas diferen-
ciadas, una que va dirigida a
empresas que necesitan gran can-
tidad de metros para instalarse a
un precio reducido y otra oferta
similar a la que ya estamos ofre-
ciendo en este sector C, un poli-
gono para instalacion de cualquier
tipo de empresa.

P. Para asentarse la industria
en un sitio como es Alhama, que
es el centro de la Region, una de
las cosas méas importantes es dis-
poner de recursos.

R. Efectiva-
mente. Afortu-
nadamente,
Industrialhama
tiene una capa-
cidad econémi-
ca saneada para
poder afrontar
diversas actua-
ciones. Es una
empresa publica
participada en
un 85% aproxi-
madamente por
el Instituto de Fomento de la
Region de Murcia y el resto por el
Ayuntamiento de Alhama y en
muy pequefia medida por las
cajas, tanto CAM como CajaMur-
cia, pero no llegan al 1% cada una
de ellas.

Se ha superado una etapa en la
que se venian produciendo pér-
didas acumuladas y en los dos o
tres ultimos anos se esta empe-
zando a generar beneficios. Se
han compensado las pérdidas que
se habian producido y se tiene
una inversion suficiente para lle-
var a cabo estos dos nuevos pro-
yectos mencionados anterior-
mente.

P. ;/Se estd recibiendo mucha
demanda externa?

R. Aparte de que tenemos

EL POZO

Panoramica de El Pozo, motor de arranque del posicionamiento industrial fuera de las grandes urbes de la Region.

inversiones a nivel nacional e
incluso internacional como la de la
industria farmacéutica, lo que si
estamos notando —ademads de la
demanda local- es que hay mucho
empresario de calzado que se esta
interesando por este poligono.
Estamos notando una demanda
por parte del empresario regio-
nal que no tiene facil el acomodo
porque en el Poligono Industrial
Oeste estd ya agotado el suelo,
no se sabe cudando va a salir la
proxima ampliacién y se esta
hablando de precios de reventa
entorno a las 10.000 6 12.000
pesetas, incluso 15.000, el metro
cuadrado. Entonces, este poligo-
no estd actuando un poco —dado
que tiene todavia una gran canti-
dad de metros por vender y dado
que es una promocion publica y
unos precios asequibles— como
reserva estratégica de suelo.
Estan viniendo empresas de
Murcia, que su primera opcién
hubiera sido el Poligono Indus-
trial Oeste, pero que no tienen
posibilidad porque o tienen que
terminar en manos de los promo-
tores privados de naves, que les
venden naves de 40.000 metros
cuadrados y que a lo mejor no se
acomodan a sus necesidades, o
porque son naves pequenas, o tie-
nen que comprar una segunda o
tercera transmision a unos pre-
cios desorbitados que se les hacen

inviable la operacién. Dado que
tenemos muy buena comunica-
ciones y el precio razonable, con
todos los servicios, totalmente
urbanizado, se estd notando eso,
empresarios de Murcia que real-
mente se encuentran a 15 minu-
tos, e incluso de Cartagena, que ya
piensan en Alhama.

P. ;También influye el ramal
de autovia para
la unién de
Alhama con
Cartagena?

R. Efectiva-
mente, de
hecho por aqui
ya ha pasado la
direccion gene-
ral de Carrete-
ras con el tema
de las expro-
piaciones y nos
han comunica-
do dénde va a estar el nuevo acce-
so al poligono industrial.

P. ;Solo faltaria el aeropuerto
regional?

R. Seria una magnifica guinda
para este estupendo pastel.

P. Entonces, ;jAlhama va a
pasar a ser cuna industrial de la
Regién?

R. Por lo menos se esta posi-
cionando en condiciones y creo
que estan haciendo bien los debe-
res para cuando llegue el momen-
to. Con la tramitacion de los nue-

NUEVO SECTOR C

El reto mas importante de
Industrialhama es la
urbanizacién y venta del
nuevo sector, el denominado
C, que constard de 630.000
metros cuadrados e iniciar
otros dos de 60 Has.

vos planes parciales, cuando por
ejemplo en Totana ya esta agota-
da la oferta para los préoximos
afos, este poligono se podria posi-
cionar en un muy buen lugar.

P. ;Se ha notado incremento
en la actividad econémica, al mar-
gen de lo que es la actividad en el
propio poligono, en todo el muni-
cipio de Alhama?

R. Bueno,
Fuertes tiene un
tirén muy gran-
de. Entonces, ha
actuado y sigue
actuando como
dinamizador de
la economia de
Alhama y aun-
que en el poligo-
no no lo haya-
mos notado
directamente
porque no esta la
empresa, ni clientes, ni suminis-
tradores de carnicas Fuertes... el
sector inmobiliario residencial en
Alhama si lo ha notado mucho.
Hablamos de una cantidad de tra-
bajadores muy importante que,
finalmente, deciden venirse a vivir
a Alhama.

Actualmente, se estan trami-
tando nuevas reformas del Plan
General para dotar al municipio de
mas suelo residencial puesto que
ya estan alcanzando precios muy
elevados.
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