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Emilio Cachorro, director de Urbamusa 

«La gestión en la promoción 
del suelo es muy laboriosa» 

«Esta toma de conciencia propició un convenio general entre la 
Federación de Empresarios de la Construcción y nuestra entidad» 

EMILIO Cachorro, director de 
Urbamusa, sigue muy de 
cerca todo el desarrollo de 

la construcción en el área de su 
competencia y según la informa­
ción disponible, parece que, en 
los tres últimos años ha tenido 
lugar una reactivación de la 
edificación en Murcia. 

-—¿Se ha producido alguna 
tensión en las disponibilidades 
de recursos? 

—En el municipio de Murcia, 
especialmente en el casco urba­
no de la capital, se ha puesto de 
manifiesto la falta de suelo edifi­
cable. El Plan General de Orde­
nación, había propiciado la ges­
tión de diversos estudios de 
detalle, en suelo urbano, que la 
iniciativa privada fue desarrollan­
do paulatinamente, y permitió 
disponer de suelo en cantidad y 
condiciones razonables. Pero, 
prácticamente, estas unidades 
de actuación se han ido comple­
tando y hay que pasar ya a la 
puesta en marcha del suelo 
urbanizable, a través de la ges­
tión de los planes parciales que 
el Plan General contempla. 

—¿Cómo se realiza esta 
tarea de promoción de suelo? 

—Operar en estos planes re­
quiere una gestión laboriosa, da­
da la compleja y heterogénea 
estructura de la propiedad; las 
expectativas que el Plan General 
despertó entre los propietarios 
de terrenos; la dificultad intrínse­
ca del diseño de nuevos polígo­
nos que conecten en la trama de 
la ciudad existente, con sistemas 
generales muchas veces insufi­
cientes; i a gran magnitud de las 
inversiones precisas para la ad­
quisición de suelo y la ejecución 
de las obras de urbanización que 
transformen la senda en avenida 
y preparen espacios para vivien­
das, equipamientos y jardines. 
Por ello es imprescindible aunar 
voluntades, coordinar iniciativas 
y movilizar recursos a través de 
las instituciones profesionales, 
ya que el empeño supera" las 
capacidades Individuales y exige 
sentido de la anticipación y una 
visión amplia y a largo plazo. 

—¿Exis te alguna' iniciativa 
en este sentido? 

^ D e s d e finales del pasado 
año se venía manifestando en 
medios profesionales la preocu­
pación por la escasez de suelo 
urbanizado en la ciudad de Mur­

cia y la altísima repercusión final 
de éste sobre las viviendas que 
tal hecho estaba produciendo. 
Esta toma de conciencia propició 
un convenio general suscrito en 
abril entre la Federación de Em­
presarios de la Construcción y 
dentro de eila la Asociación de 
Promotores de la Región de 
Murcia, y Urbamusa, empresa 
participada mayoritariamente por 
el Ayuntamiento de Murcia, que 
deberá particularizarse con. los 
sucesivos anexos de los polígo­
nos en los que se decida actuar 
conjuntamente, y para lo que se 
cuenta con el apoyo de las 
principales entidades financieras 
que operan en Murcia. 

—^¿Qué representa este t i ­
po de operaciones en el ámbi­
to urbanístico e inmobiliario? 

^ E l convenio tiene una gran 
virtualidad al representar una 
nueva vía instrumental de cola­
boración institucional y profesio­
nal para la promoción de suelo, 
pero su realidad dependerá de la 
respuesta efectiva que seamos 
capaces de dar a la idea inicial. 

— C o n frecuencia se habla 
de la existencia de especula­
ción con el suelo^ ¿Estas ope­

raciones pueden acabar con 
ella? 

—La escasez de un bien, en 
este caso el suelo urbanizado, 
puede inducir a transacciones 
especulativas. Si el amplio 
acuerdo de voluntades, organiza­
dos profesionalmente, que el 
convenio significa, logra desarro­
llar sucesivas operaciones que 
vayan atendiendo una cuota sig­
nificativa de la demanda, es 
seguro que las posibles opera­
ciones especulativas se vean 
reducidas en el municipio de 
Murcia y se logra racionalizar el 
costo de un componente básico 
en el proceso de edificación 

Emilio Cachorro. 

com6"'és el-'suelo; con el consi­
guiente efecto beneficioso sobre 
los futuros adquirentes de las 
viviendas. 

U HUELE MAL SU LOCAL COMERCIAL? 
¡BASTA YA! Tenemos la solución para desodo-

rizarlo y desinfectarlo, enriquecién­
dolo de'ox ígeno puro con genera­
dores de ozono. 

No es un camuflaje del olor, sino 
su destrucción química. 
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